
Демпинг в закупках (неквазигоссектор)

Ценовое предложение признаётся демпинговым в следующих случаях:

1) ценовое предложение на строительно-монтажные работы, по которым имеется сметная, предпроектная, проектно-сметная документация, утверждённая в 
установленном порядке, проектные и изыскательные работы признаётся демпинговым, если оно более чем на 15% ниже суммы, предусмотренной для закупки, 
без учёта НДС;

                                                   ЗНАЧЕНИЕ ДЕМПИНГА

Плановая сумма - 15% Демпинговая цена Недемпинговая цена

120000 - 15% = 102000 102000< 102000≥

2) ценовое предложение на консультационные (консалтинговые) услуги признаётся демпинговым, если оно более чем на 70% ниже среднеарифметической 
цены всех представленных ценовых предложений, не превышающих сумму, предусмотренную для закупки, без учёта НДС;

                                                 ЗНАЧЕНИЕ ДЕМПИНГА

Плановая сумма - 70% Демпинговая цена Недемпинговая цена

120000 - 70% = 36000 36000< 36000≥

3) ценовое предложение на прочие работы и услуги, не указанные в подпунктах 1 и 2, признаётся демпинговым, если оно более чем на 30% ниже 
среднеарифметической цены всех представленных ценовых предложений, не превышающих сумму, предусмотренную для закупки, без учёта НДС;

                                                 ЗНАЧЕНИЕ ДЕМПИНГА

Плановая сумма - 30% Демпинговая цена Недемпинговая цена

120000 - 30% = 84000 84000< 84000≥

Данные пункты применяются к общей/итоговой цене, предложенной потенциальным поставщиком, с учётом условных скидок, предусмотренных Заказчиком в 
тендерной документации.

Касательно определения демпинга в закупках квазигосударственного сектора можете прочитать здесь

 

Демпинговая цена - это цена, предложенная участником конкурса на товары, работы, услуги, которая является заведомо низкой по сравнению с 
ценами, действующими на аналогичные товары, работы, услуги, в целях заключения договора о закупках.

https://wiki.mitwork.kz/pages/viewpage.action?pageId=21135870

	Демпинг в закупках (неквазигоссектор)

